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INFORMACIÓN FINANCIERA PRIMER SEMESTRE EJERCICIO 2022-2023 
24 de julio de 2023 

 
 
Muy señores Nuestros: 
 
En virtud de lo previsto en el artículo 17 del Reglamento (UE) nº 596/2014 sobre abuso 
de mercado y el artículo 227 de la Ley 6/2023, de 17 de marzo, de los Mercados de 
Valores y de los Servicios de Inversión y disposiciones concordantes, así como en la 
Circular 3/2020 de BME MTF Equity, se pone a disposición del mercado la siguiente 
información relativa a NETEX KNOWLEDGE FACTORY, S.A. (en adelante, “NETEX”, la 
“Sociedad” o la “Compañía”) hace pública la siguiente información relativa al primer 
semestre del ejercicio 2022-2023: 
 

1. Informe Económico del primer semestre del ejercicio 2022-2023. 

o Descripción de la Compañía 

o Principales hitos del primer semestre del ejercicio 2022-2023. 

o Análisis de la cuenta de Pérdidas y Ganancias Consolidada del primer 

semestre del ejercicio 2022-2023. 

o Análisis del Balance de Situación Consolidado del primer semestre del 

ejercicio 2022-2023. 

o Hechos posteriores al 31 de marzo de 2023. 

2. Anexo II: Informe de revisión limitada y estados financieros intermedios 

resumidos consolidados correspondientes al primer semestre del ejercicio 2022-

2023. 

 
A Coruña, a 24 de julio de 2023 
 
Carlos López Ezquerro 
Presidente Consejo de Administración y CEO 
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Informe económico primer semestre del ejercicio 2022 - 2023 

 

1. Descripción de la compañía 

Netex Knowledge Factory, S.A. (en adelante “Netex”, la “Compañía” o la “Sociedad”) es la empresa 
matriz de un Grupo de empresas enmarcadas dentro del sector tecnológico conocido como e-learning 
y cuya actividad principal es el desarrollo de productos y servicios tecnológicos dentro del ámbito de 
la formación. Netex abarca, dentro del sector, dos segmentos diferenciados: el segmento corporativo, 
cuyos principales clientes son empresas, y el segmento educativo, cuyos principales clientes son 
editoriales educativas, universidades y escuelas de negocio. 

El esquema societario del Grupo a 31 de marzo de 2023 es el siguiente: 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Netex (UK) Ltd, es la filial para las operaciones en el mercado europeo tanto del segmento corporativo 
como del educativo con oficina en Londres, Reino Unido.   

Virtual College Holdings Ltd, es la compañía matriz de Virtual College Ltd, compañías recientemente 
adquiridas en Reino Unido, con sede en Ilkley (Leeds), tal y como se publicó como Información 
Privilegiada el pasado 23 de diciembre de 2021. 

Virtual College Ltd, es la compañía adquirida para operar en el mercado británico en el sector 
corporativo. 

Elearning Solutions Company S. de RL de CV, es la filial para las operaciones del mercado mexicano 
para los segmentos corporativo y educativo con oficina en Ciudad de México. 

Netex US Corp, es la filial para las operaciones del mercado norteamericano para los segmentos 
corporativo y educativo con oficina en New York. 
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Netex Brasil Serviços Informáticos LTDA, es la filial para las operaciones del mercado brasileiro para los 
segmentos corporativo y educativo con oficina en Sao Paulo. 

Netex Knowledge Factory (India) Priv. Ltd., es una filial en India en la que se inició una factoría de 
software. Actualmente esta sociedad está en estado inactivo y no tiene personal ni operaciones. 

 

 
2. Principales hitos del primer semestre del ejercicio 2022-2023 

Los principales acontecimientos del primer para Netex han sido: 

 

- En diciembre de 2022, Netex ha sido galadornada con el Premio Plata en Mobile Learning en 
los prestigiosos Brandon Hall Awards 2022. Este premio reconoce a la plataforma de Netex en 
su versión Mobile como una de las mejores a nivel internacional derivado del fallo de un jurado 
internacional de expertos del sector en función del valor para la empresa, la innovación 
tecnológica, los diferenciadores únicos, la funcionalidad técnica y los resultados cuantificables. 
  

- En febrero de 2023 Netex resulta adjudicataria de un concurso público por importe de 1,7 
millones de euros licitado por la Consejería de Educación, Universidades, Cultura y Deportes 
del Gobierno de Canarias, que está financiado como parte de la respuesta de la Unión Europea 
a la pandemia de COVID-19 a través del Fondo Europeo de Desarrollo Regional mediante el 
programa “REACT-EU” y que se concreta en la contratación administrativa del “Servicio de 
digitalización de la Educación: servicios de apoyo a la integración educativa de las TIC”, de la 
Comunidad Autónoma de Canarias. 
 

- En febrero de 2023, la UTE NETEX-MITCA resulta adjudicataria de un concurso público por 
importe de 560 mil euros licitado por la Consejería de Educación, Universidades, Cultura y 
Deportes del Gobierno de Canarias para el Desarrollo de Recursos Educativos Digitales 
Abiertos. 
 
 
 
 

3. Análisis de la cuenta de Pérdidas y Ganancias Consolidada 
 

A continuación, se realiza un análisis de la cuenta de pérdidas y ganancias del primer semestre del 
ejercicio 22-23, cerrado a 31 de marzo de 2023, en comparación con el mismo período del ejercicio 
anterior. 
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NOTA: El Ebitda Ajustado y el Resultado ajustado de marzo 2022 no consideran los gastos de M&A por la adquisición de Virtual College. 
El Ebitda Ajustado de marzo 2023 no considera los costes excepcionales del primer semestre en Virtual College como consecuencia del 
ajuste de personal realizado. El Resultado de marzo de 2023 considera, además del ajuste por el personal citado, el ajuste por la 
amortización del Fondo de Comercio consecuencia de la adquisición. 

 

Lo primero que hay que resaltar es el crecimiento de la compañía, tanto en las ventas en las que crece 
un 20% alcanzando los 11,8 millones de euros, como en el EBITDA Ajustado que se incrementa un 
46,7%, alcanzando los 2,9 millones de euros en el primer semestre del ejercicio.  

 
A continuación, se realiza un detalle de las partidas más significativas en comparación con el resultado 
del semestre del ejercicio anterior. 

 
 
 
 
 
 

Cuenta de PyG Consolidada 
(En euros)

marzo-22 marzo-23 % Dif.

Importe neto de la cifra de negocios 9.881.508 11.826.055 20%

Var. existencias -272.043 489.767 280%

Trabajos realizados para su inmovilizado 775.306 592.282 -24%

Subvenciones de explotación 73.018 86.059 18%

Otros ingresos de explotación 18.693 13.877 -26%

Aprovisionamientos -2.808.579 -3.487.446 24%

Gastos de personal -4.560.950 -5.568.282 22%

Gastos de personal directo -2.768.265 -3.241.753 17%

Gastos de personal indirecto -1.792.685 -2.326.529 30%

Otros gastos de explotación -1.770.130 -1.508.986 -15%
Gastos de centros y estructura -646.347 -920.881 42%

Gastos de marketing y negocio -476.700 -588.106 23%

Provisión operaciones comerciales 0

Gtos M&A -647.083

Otros resultados -270 1.101 -508%

Resultado bruto de explotación (EBITDA) 1.336.554 2.444.426 83%

% Ebitda 13,5% 20,7% 7%

EBITDA AJUSTADO (*) 1.983.636 2.910.476 46,72%
% Ebitda Ajustado 20,1% 24,6% 4,5%

Dotación Amortización del Inmovilizado -1.413.326 -2.301.439 63%

Resultado de explotación (EBIT) -76.772 142.987 286%

Gastos financieros -416.698 -711.764 71%

Resultado antes de impuestos (EBT) -493.470 -568.776 -15%
Impuesto de Sociedades 12.653 77.204
Resultado del ejercicio -480.817 -491.573 -2%

Resultado del ejercicio AJUSTADO (sin gastos VC) 166.266 451.331 171%
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3.1 Ingresos 

El importe Neto de la Cifra de Negocio alcanzó los 11,8 millones de euros, lo que supone un 20% 
más que en el mismo período del ejercicio anterior. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

El crecimiento de las ventas se produce como consecuencia del crecimiento orgánico de la 
compañía, considerando, además, la integración con Virtual College (compañía que fue adquirida 
en diciembre del 2021).  

 

Hasta 2022, históricamente se distinguían en Netex 2 sectores, el corporativo y el educativo. La 
siguiente tabla muestra el comportamiento del primer semestre de 2023 respecto al mismo 
período de 2022: 

 

 

 

 

En el sector corporativo las ventas han crecido un 24% mientras que en el sector educativo, han 
disminuido un 5% respecto al año anterior. 

Al final del semestre, las ventas corporativas representan el 87% de las ventas, frente al 13% del 
sector educativo. 

Ventas por Actividad (euros) marzo-22 % S/ Ventas marzo-23 % S/ Ventas % Var.

EDTECH 1.565.863 16% 1.482.404 13% -5%
CORP 8.315.645 84% 10.343.650 87% 24%

Total 9.881.508 100% 11.826.055 100% 20%
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El incremento de las ventas corporativas se debe al propio crecimiento orgánico, como a la 
integración de Virtual College, puesto que esta compañía opera exclusivamente en este sector. 

Por el contrario, las ventas del sector educativo han disminuido un 5% respecto al año anterior. 
Aunque Netex sigue manteniendo importantes proyectos en el sector Educativo, algunos de los 
más importantes se han retrasado y tendrán mayor impacto en el segundo semestre, por lo que 
no se atisba un riesgo de pérdida de ventas en el sector. 

La adquisición de Virtual College, además, ha supuesto la apertura de una línea de negocio nueva 
para Netex, como es el Training Online, y que ha sido uno de los motivos principales de la 
adquisición de dicha compañía, además del asentamiento del negocio en Reino Unido. La siguiente 
tabla muestra el comparativo de las ventas por línea de negocio, en comparación con el ejercicio 
anterior. 

 

 

 

 

 

La estrategia de la empresa se basa en una inversión en producto constante que le permita 
posicionarse como una de las empresas más importantes del sector a nivel internacional. Para 
poder acudir al mercado internacional la estrategia basada en producto es más eficaz, rápida y 
rentable. 

Rápida y eficaz porque la venta de producto puede realizarse a través de las oficinas 
internacionales y con el desarrollo del canal de distribuidores con el que la compañía ya está 
presente en más de 30 países. 

Rentable porque la venta de licencias de producto tiene un margen de contribución muy superior 
al de los proyectos y servicios.  

Como se puede apreciar en la siguiente tabla, las ventas de licencias crecen un 21% y las de 
proyectos y servicios un 19%: 

 

 

 

 

De acuerdo a la visión de ser una compañía de referencia internacional, Netex mantiene una 
estrategia de expansión que le ha permitido consolidar unas ventas internacionales por encima del 
60% en los últimos años. 

Ventas por Actividad (euros) marzo-22 % S/ Ventas marzo-23 % S/ Ventas % Var.

EDTECH 1.565.863 16% 1.482.404 13% -5%
LEARNING 7.221.803 73% 8.251.770 70% 14%
TRAINING 1.093.841 11% 2.091.880 18% 91%

Total 9.881.508 100% 11.826.055 100% 20%

Ventas por Actividad (euros) marzo-22 % S/ Ventas marzo-23 % S/ Ventas % Var.

Licencias 2.792.923 28% 3.390.529 29% 21%
Proyectos y Servicios 7.088.585 72% 8.435.526 71% 19%

Total 9.881.508 100% 11.826.055 100% 20%
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Es importante transmitir que la presencia internacional de Netex, tanto en cifra de negocio como 
en la obtención de premios y múltiples reconocimientos, es clave para potenciar el crecimiento y 
la valoración de la Compañía. 

 

3.2 Otros Ingresos y Trabajos realizados para el Activo 

La partida “Trabajos realizados para su inmovilizado” hace referencia a la inversión en software. 
Es el activo intangible que permitirá crecer de manera más consistente y recurrente año tras año.  

Las licencias de producto son renovadas anualmente por los clientes y eso permite iniciar cada año 
con una base de negocio que, gracias a la alta recurrencia de las ventas, sostiene estrategias de 
crecimiento elevadas. 

Para poder competir en mercados internacionales y seguir manteniendo el carácter innovador es 
necesario realizar inversiones constantes y efectivas en las soluciones de software. 

En este primer semestre del ejercicio 2022-2023 se ha reducido el importe de la cuenta de 
resultados destinado a la activación del software en un -24%, alcanzando los 592.282 €. Hay que 
considerar que el esfuerzo inversor de la compañía en el producto se ha mantenido respecto a 
años anteriores aunque existen proyectos de clientes que aceleran el roadmap de los productos y 
se consideran como ingresos en la cuenta de explotación, por lo que el importe destinado al 
reconocimiento de la activación del producto es menor que en el ejercicio anterior. 

Por otra parte, la Variación de Proyectos en Curso se debe a la variación de los proyectos que se 
están realizando para clientes, por diferencia entre la ejecución real y la facturación de cada 
proyecto. En este primer semestre, el importe por este concepto asciende a 489.767 € frente a los 
-272.043 € del mismo período del ejercicio anterior. 

 

3.3 Aprovisionamientos y Personal Directo (costes de producción) 

Netex ha realizado en los últimos años un gran esfuerzo en la flexibilización de los costes de 
producción subcontratando parte de dichos costes para variabilizarlos lo máximo posible, 
consiguiendo que muchos proveedores trabajen con los mismos procedimientos y herramientas 
que se utilizan internamente, de manera que el crecimiento de la compañía no dependa del 
crecimiento en personal interno. 

Los costes de producción, entendiendo por ello los costes que se destinan a la ejecución de los 
proyectos y servicios, así como los destinados a la creación de producto, se han incrementado un 
20%, es decir, se han incrementado en línea con el crecimiento de las ventas, que han crecido un 
20%. 

La siguiente tabla muestra el resumen de los costes de producción: 

 
 

 

Costes de producción marzo-22 marzo-23 % Var.

Aprovisionamientos (subcontrataciones) 2.808.579 3.487.446 24,2%
Gastos de personal directo 2.768.265 3.241.753 17,1%

Total costes producción 5.576.844 6.729.199 20,7%
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Sin embargo, hay que tener en cuenta que en el ejercicio en curso se ha realizado un ajuste de 
personal en Virtual College, como consecuencia de la integración que permite aflorar sinergias 
y ahorros de coste significativos. En el caso de los gastos de personal directo, el ahorro de 
costes supone  -100.088,62 euros que se verán reflejados en la cuenta de resultados a partir 
del ejercicio que viene. Por lo tanto, si ajustamos la tabla anterior en dicho importe, los costes 
de producción habrían crecido un 19%, por debajo del crecimiento en ventas que ha sido del 
20%. El ahorro de costes señalado, tendrá un efecto positivo en el Ebitda en los próximos 
ejercicios. 

 

3.4 Gasto de Personal Indirecto y Otros Gastos de Explotación y EBITDA 

En este primer semestre se ha incrementado la partida de “Otros Gastos de Explotación” en 
un 34% y la de “Personal Indirecto” se ha incrementado en un 30% respecto al mismo período 
del ejercicio anterior, por lo que los gastos totales se han incrementado un 31%, sin considerar 
los gastos de M&A de 2022 que se derivan de la adquisición de Virtual College. 

Al igual que ha ocurrido con los Gastos de Personal Directo, en el ejercicio se ha producido un 
ajuste de Personal Indirecto derivado de las sinergias entre las compañías que supone un 
ahorro de costes de -308.237,44 euros, que igualmente se verán reflejados en la cuenta de 
resultados a partir del siguiente ejercicio. Si a este importe le añadimos algunos ajustes 
efectuados en el alquiler de las oficinas de Ilkley (-57.724 euros), los Gastos de Personal 
Indirecto han crecido un 24% y Otros Gastos de Explotación un 29%, lo que sitúa el crecimiento 
total de gastos en un 26%, más alineado con el crecimiento de la compañía, tal y como muestra 
el siguiente gráfico: 
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La siguiente tabla muestra un resumen de la variación de los gastos de personal indirecto y de 
otros gastos de explotación, considerando los ajustes comentados: 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Como se puede observar, los costes de estructura, negocio y marketing han crecido un 29% 
respecto al primer semestre y los de personal indirecto han crecido un 24%. 

Como consecuencia de todo lo anterior, el EBITDA Ajustado de la compañía se sitúa en 
2.910.476 €, frente a los 1.983.636 € del ejercicio anterior, lo que supone un incremento del 
47%. Es decir, se reconoce claramente el efecto del Apalancamiento Operativo que incrementa 
el Ebitda en un 47% frente el crecimiento de las ventas del 20%. 

 

4. Grado de cumplimiento del presupuesto 
 

Tal y como se publicó como Otra Información Relevante el 10 de febrero de 2023, el 
presupuesto de ventas para el ejercicio 2022-2023 asciende a 27 millones de euros. A cierre 
del primer semestre, como se ha comentado en este documento, las ventas ascienden a 11,8 
millones de euros por lo que prácticamente se ha realizado el 44% del objetivo a mitad de año. 

En cuanto al Ebitda, el objetivo anual es de 6,3 millones de euros y a cierre del primer semestre 
se ha conseguido un Ebitda Ajustado de 2,9 millones, lo que supone también un 46% del 
objetivo anual. 

La compañía considera, por lo tanto, que los resultados del semestre están en línea con los 
objetivos marcados para el ejercicio en curso. 

 

 

 

 

Otros gastos de explotación y de personal 
indirecto (euros)

marzo-22 marzo-23 % Var.

Gastos centros + estructura 646.347 863.156 33,5%
Gastos marketing y negocio 476.700 588.106 23,4%
Provisión operaciones comerciales 0 0 0,0%

Total otros gastos de explotación 1.123.047 1.451.262 29,2%

Coste personal indirecto 1.792.685 2.226.440 24,2%

Total gastos de personal indirecto 1.792.685 2.226.440 24,2%

Total Otros gastos explotación y Personal 2.915.732 3.677.702 26,1%
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5. Análisis del Balance de Situación Consolidado 

A continuación, se detalla la comparativa del balance de situación consolidado a cierre del 
primer semestre del ejercicio 2022-2023 respecto al mismo período del ejercicio anterior para 
poder realizar una comparativa homogénea.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

marzo-22 marzo-23 % Var.  

17.449.920 16.081.551 -7,8%

16.045.471 14.024.873 -12,6%
9.681.855 8.447.485 -12,7%

1.581 1.581 0,0%
6.358.059 5.563.302 -12,5%

3.976 12.505 100,0%
640.160 466.611 -27,1%
247.360 221.814 -10,3%
392.800 244.797 -37,7%
226.678 218.235 -3,7%

-                              -                              0%
-                              -                              0,0%
-                              -                              0,0%

16.170 16.148 -0,1%
1.406 1.406 0,0%

14.764 14.742 -0,2%
521.441 1.355.684 160,0%

11.124.199 13.102.814 17,8%

815.456 806.363 -1,1%

815.456 783.748 -4%

0 22.615 0%
7.649.098,05 5.871.408,10 -23,2%

6.854.030 5.162.373 -24,7%
253 132 100,0%

81.391 85.057 100,0%
525.042 510.425 -2,8%
188.381 113.421 -39,8%

0 0 0,0%
-                             -                             0,0%

641.777 5.202.753 710,7%
2.700 2.700 0,0%

531.944 5.165.859 871,1%
107.133 34.194 -68,1%
609.682 746.886 22,5%

1.408.186 475.403 -66,2%
1.408.186 475.403 -66,2%

28.574.119 29.184.364 2,1%

Efectivo y activos líquidos equival.
Tesorería

TOTAL ACTIVO

Periodificaciones

Clientes por ventas y serv.
Deudores comerciales y ctas. A cobrar
Personal
Activos por imp. Corriente
Otros cdtos. Adm. Públicas
Inversiones en Emp. Del Grupo
Créditos a empresas Grupo
Inversiones financieras C/P
Instrumentos de patrimonio c/p
Créditos a empresas c/p
Otros Activos Financieros c/p

Deudores comerciales y ctas. A cobrar

Inversiones en empresas del Grupo
Instrumentos de patrimonio E.G.
Créditos a empresas

Inversiones financieras L/P

Instrumentos de patrimonio
Otros activos financieros

Activos por impuesto diferido

ACTIVO CORRIENTE

Existencias

Productos en curso

Anticipos a proveedores

Inversiones Inmobiliarias

cifras en euros

BALANCE CONSOLIDADO

ACTIVO NO CORRIENTE

Inmovilizado intangible
Desarrollo
Patentes, licencias, marcas
Fondo de comercio

Inmovilizado material
Terrenos y construcciones
Instalaciones y otro inmov.

Aplicaciones informáticas
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Indicamos a continuación aquellos puntos que consideramos de mayor interés. 

 

marzo-22 marzo-23 % Var.  

2.419.103 1.713.090 -29,2%

2.216.403 2.216.402 0,0%
4.303.941 4.303.941 0,0%

-3.621.253 -4.942.184 36,5%
-                              -                              0,0%

-3.621.253 -4.942.184 -36,5%
-646.104 -586.293 -9,3%

-                              -                              0,0%
-480.801 -491.551 2,2%
561.581                    1.244.764

58.484 -113.208 -293,6%
27.174 81.544 200,1%

Socios externos -322 -326 1,2%

8.923.873 14.024.129 57,2%

8.803.415 13.359.945 51,8%
985.900 5.828.665 491,2%

6.348.268 6.316.956 -0,5%
1.469.248 1.214.324 -17,4%

0,0%
120.458 664.184 451,4%

17.231.143 13.447.146 -22,0%

10.890.389               7.707.998                 -29,2%
5.513.523 7.502.861 36,1%

Acreeddores por arrendamiento fro 23.592 0 0,0%
5.353.274 205.137 -96,2%

-                              -                              0,0%
3.718.298                 3.625.813                 -2,5%

1.474.094 1.560.217 5,8%
0,0%

851.079 501.836 -41,0%
217.071 116.997 -46,1%

20.494 100.665 0,0%
1.155.560 1.346.098 16,5%

2.622.456                 2.113.334                 -19,4%

28.574.119 29.184.364 2,1%

Acciones y participaciones de la sdad. Dom.

cifras en euros

BALANCE CONSOLIDADO

PATRIMONIO NETO

Capital
Prima Emisión
Reservas

Legal y estatutarias
Otras reservas

Deudas a C/P

Resultado neg. Ej. Anteriores
Rtdo. Ejercicio

Ajustes por cambio de valor
Subvenciones

PASIVO NO CORRIENTE

Deudas a L/P

Deudas Entidades Cdto.
Otros pasivos financieros

Deudas Empresas Grupo
Pasivos por impuesto diferido

PASIVO CORRIENTE

Obligaciones y otros valores negociables

Otros instrumentos de patrimonio neto

TOTAL PASIVO

Deudas Entidades Cdto. c/p

Otros pasivos financieros c/p
Deudas Empresas Grupo
Acreedores comerc. y ctas a pagar

Proveedores
Proveedores Emp. Grupo
Acreedores varios
Personal remuner. Ptes
Pasivos por impuesto corriente
Otras deudas Adm. Públicas

Periodificaciones a corto plazo
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Hay que destacar que la Compañía ha mejorado la eficiencia en el uso del capital puesto que 
las inversiones en capital fijo (Activo no corriente) generan más ventas, como demuestra la 
siguiente ratio:  

 

  

 

 

 

Igualmente, se ha incrementado la eficiencia del capital total invertido, entendido como Activo 
No corriente más Capital Circulante o Working Capital (Existencias + Deudores Comerciales y 
cuentas a cobrar + Periodificaciones – Acreedores Comerciales y cuentas a pagar - 
Periodificaciones). 

 

 

 

 

 

 

También se reduce la Inversión en intangible respecto a las ventas, que pasa de 775.306 € (8% 
de las ventas) del primer semestre del ejercicio 2022-2023 a 592.282 € (5% de las ventas) a 
cierre de semestre del ejercicio 2022-2023.  

 

 

 

 

 

 

 

 

marzo-22 marzo-23

Cifra de Negocio 9.881.508 11.826.055

Activo No corriente 11.091.861 10.518.248

Ventas por unidad de capital fijo consumida 89% 112%
(Cifra de Negocio / Activo No corriente)

(Sin Fondo de Comercio)

marzo-22 marzo-23
Activo No corriente 11.091.861 10.518.248
Working Capital 2.733.481 1.685.510

Total Capital Invertido 13.825.342 12.203.758

Ventas por unidad de capital consumida 71% 97%
(Sin Fondo de Comercio)

marzo-22 marzo-22

Inversión en Desarrollo 775.306 592.282

Cifra de Negocio 9.881.508 11.826.055
Inversión en Desarrollo s/Ventas 8% 5%
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Respecto a la Deuda Financiera Neta (Deudas C/P + Deudas L/P – Inv. Financ. – Tesorería), 
alcanza los 9.561.122 €, lo que supone 1,84 veces respecto al Ebitda Ajustado de los últimos 
12 meses. A continuación, se puede observar la evolución de la Deuda Financiera Neta del 
último año en relación con el Ebitda Ajustado correspondiente a 12 meses: 

 

 

 

 

 

 

 

 

6. Hechos posteriores al cierre del primer semestre del ejercicio 2022-2023 

Como hechos posteriores al cierre del semestre cabe destacar los siguientes: 

 
- En mayo de 2023, Fosway Group, el analista de la industria RRHH número 1 en Europa, ubica 

a Netex como Core Lider en el informe Fosway 9-Grid™ 2023 para Aprendizaje Digital, por sus 
soluciones de aprendizaje, capacidades e innovación. 
 

- En junio de 20203, Netex ha ganado el concurso público para el desarrollo de contenidos 
digitales que comprende una colección de situaciones de aprendizaje y unidades didácticas 
para centros educativos públicos y que serán distribuidos en Educamadrid, la Plataforma 
Educativa de la Comunidad de Madrid. El concurso tiene una dotación económica de 172.500 
€ y se llevará a cabo entre julio y septiembre de 2023. 
 
 
 
 

EBITDA 12 MESES

marzo-22 septiembre-22 marzo-23

Deuda Financiera Neta 11.384.349 12.045.825 9.561.122
EBITDA 12 meses (Ajustado) 3.693.646 4.265.579 5.192.419

Deuda Financiera Neta/ Ebitda 3,08 2,82 1,84
(Sin bonos convertibles)



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

2. ANEXO II: INFORME DE AUDITORÍA Y ESTADOS FINANCIEROS CONSOLIDADOS 
PRIMER SEMESTRE EJERCICIO 2022-2023 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


























































































